derLOSER.

aaaaaaaaaaaaaaaaaaa

KEYNOTE

"ZVORFAHRT
VERTRIEB!"™

VORFAHRT
VERTRIEB!




Verstand bringt uns zum Reden,
Emotionen zum Handeln!

Begeisternd

derLOSER begeistert mit
Witz und Berliner
Charme. Durch
Anekdoten aus dem
taglichen (Vertriebs-)
Leben zeigt er die
zentralen Aspekte des
professionellen
Verkaufens. Er bezieht
sein Publikum mit ein
und begeistert mit den
beeindruckenden und
lebendigen Mitteln des

Improvisationstheaters.

Provokativ

derLOSER nimmt kein
Blatt vor den Mund. Er
spricht die Themen offen
an und sagt klar seine
Meinung. Denn
inspirierende Gedanken
und neue Ideen regen
dazu an, alte
Verhaltensmuster zu
Uberdenken. Provokative
Impulse fur eine neue
Denke im Vertrieb.

Praxis pur

derLOSER ist Verkaufer
und liebt, was er tut. Seit
Uber 30 Jahrenist er
aktiv im Vertrieb. Hat
Uber tausend
Verkaufstrainings- und
Coachings methodisch,
didaktisch konzipiert und
durchgefuhrt sowie
zahlreiche
Verkaufstrainer
erfolgreich ausgebildet.
Und er kann vormachen,
was er sagt. Auch auf der
BUhne!

Uberzeuge dich vom LOSER auf YouTube

einfach Strg drucken und auf das Bild klicken -

Seite 2/9

derLOSER. - Jens Léser Am Friedrichshain 3, 10407 Berlin
TEL +49 30 44 717 233 | MAIL kontakt@jensloeser.de | WEB www .jensloeser.de


https://www.youtube.com/watch?v=-Q_3JHXRP9Q

,vorfahrt Vertrieb! -
Die Macht der Aktivitat im Verkauf"

(Mindset + Skillset) x Umsetzung = Verkaufserfolg

Trotzdem haben wenige Verkaufer ihren Fokus auf ergebnisproduzierenden
Tatigkeiten (EPA). Die meisten arbeiten nach dem Motto ,,Vertrieb mache ich, wenn
ich mit dem Betrieb fertig bin.” Das passiert nur leider oft nicht. Und so gehen die
Stunden, Tage und Wochen dahin, ohne dass neue Kunden akquiriert werden.

Deshalb gibt derLOSER in dieser Keynote unter dem Motto ,Kontakte bringen
Kontrakte!“ konkrete Impulse fur mehr Termine mit den richtigen Kunden. Denn wir
sind erfolgreich, wenn wir:

1. Das Richtige
2. richtig oft
3. richtig gut

machen.

Inhalte

I Vertrieb vor Betrieb!

1 Selbst- und Zeitmanagement im Vertrieb
1 Was Top-Verkaufer besser machen

I Emotionen verkaufen

1 Verkaufen heif3t Uberzeugen

Vorfahrt Vertrieb! Ist das Highlight eurer

Vertriebstagung. Klar, praxisbezogen und extrem unterhaltsam sorgt derLOSER
dafur, dass eure Vertriebsmannschaft neue Impulse fur die Arbeit im Verkauf
bekommt.

Im Vorfeld der Veranstaltung werden die Inhalte in einem (Online-) Meeting
gemeinsam abgestimmt und so ein einmaliger, unternehmensspezifischer
Vortrag entwickelt.
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Auswahl Kundenstimmen

»In der vergangenen Woche nahm ich an einer Veranstaltung der Firma
Bridgestone teil. Ein Teil dieser Veranstaltung bestand aus einem Vortrag von
Jens Loéser. Es ging darum etwas “richtig zu verkaufen”. Sein Vortrag hat mich
dazu gebracht, meine eigene Verkaufsstrategie zu Uberdenken und auf den
Prufstand zu stellen. Er hat es geschafft, mit Humor, Elan und Forschheit das
gesamte Plenum zu begeistern und zum Nachdenken anzuregen. Stunden
spater war der Vortrag von Herrn Léser noch in aller Munde! Dieser Mann
schafft es auf bislang einzigartige Weise, Grundprinzipien, Erlauterungen und
Perspektiven naher zu bringen. Er erzahlt selbstverstandlich nichts Neues, denn
auch er kann das Verkaufen nicht neu erfinden, allerdings stellt seine Art der
Prasentation eine deutlich andere dar, als die zum Teil “festgefahrenen” und
Jahre alten Schemata der aktuellen Seminare.«

Andreas Zoéller, Geschaftsfuhrer
RSC-Reifen-Service-Center GmbH

»Wir haben von den Teilnehmern
sehr viele positive
RUckmeldungen erhalten. Sie
haben es mit |hrer eloquenten
und humorvollen Art und den
praxisnahen Beispielen geschafft,
unsere Mitarbeiter nachhaltig zu
begeistern und zu motivieren.«

Anke Kerk , Personal/ Akademie
PEWO Energietechnik GmbH

»Vielen Dank noch einmal fur
den super Vortrag. Wir haben
viele positive Ruckmeldungen
erhalten, ich empfehle Sie gern
weiter...«

Claudia Vogt-Jung
FUNF JUNGS

»..hat fur zundende Ideen
gesorgt ..begeistert und
neue Impulse gesetzt.«

Erika Siepmann - Marketing-
Leitung
WAZ GmbH & Co. KG
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Auswahl Kundenstimmen

»..hat dazu beigetragen, dass der »... hat es geschafft, unsere

Kick-Off eine erfolgreiche Verkaufsmannschaft zu begeistern ...
Veranstaltung mit begeisterten und anhand von Beispielen das
Teilnehmern geworden ist.« Bewusstsein der Verkaufer fur

Eigenverantwortung beim

Kay Nitschke - Beauftragter des °.
Verkaufserfolg zu starken.«

Vorstandes
AOK Die Gesundheitskasse Henri Christophel - Centerleiter Verkauf
PKW
Mercedes Benz Autohaus FG M
Automobil GmbH

»Unterhaltsam, kurzweilig und

informativ. Unsere mternatpnale'n »Vielen Dank fur die unterhaltsame
Fuhrungskrafte waren begeistert!« Moderation und die motivierenden
Ralf Moede - Exportleiter Vortrage.«

Lacufa Farben und Lacke GmbH Timo Taubitz - Managing Director

VDI Wissensforum GmbH

»Die vielen Denkanstéfe waren, trotz oder wegen der teils humorvollen
Darbietung, sehr hilfreich und haben unseren Mitarbeitern noch bessere
Wege aufgezeigt, um noch erfolgreicher im Vertrieb arbeiten zu kdnnen. Wir
haben gelernt, dass Vertrieb nicht nur eine Angelegenheit von Instrumenten,
Methoden und Prozessen ist, sondern ganz besonders eine Angelegenheit der
personlichen Einstellung. Diesen Zusammenhang haben Sie grof3artig
erarbeitet. Im Kreis der Teilnehmer waren einige, die Sie gern auch fur ihr
Unternehmen in Anspruch nehmen maéchten.«

Thomas Brakensiek, Vorstand
Hamburger Volksbank
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,vorfahrt Vertrieb!* -
Das Umsetzungs-Programm

Basis des
Programms
ist das
100-Tage-

Erfolgsbuch
Zum
Selber-Schreiben!

Mit dem Programm ,,Vorfahrt Vertrieb!* ist Umsetzung dein USP!
100 Tage lang umsatzbringende Aktivitaten systematisch umsetzen.

Oft wird der Vortrag ,Vorfahrt Vertrieb!" als Kick-Off zum Umsetzungs-Programm
.Vorfahrt Vertrieb!" genutzt. Aktivitat ist die Mutter des Vertriebserfolgs! Das
Programm unterstutzt Verkaufer dabei, in die Umsetzung zu kommen und neue
Gewohnheiten zu entwickeln, denn Umsetzung ist der wahre Wettbewerbsvorteil.

Systematisch wird deshalb in diesem Programm ein System erarbeitet zur
sinnvollen Gestaltung der Stunde, des Tages, der Woche, des Monats, der nachsten
100 Tage .. und des Lebens. Dabei holt derLOSER die Verkaufer dort ab, wo sie
gerade beim Mindset und Skillset stehen. Darauf aufbauend konzipiert er ihr
individuelles Trainings-Design.

Das Programm bietet die besten Ideen, Ubungen und Methoden aus hunderten von
Projekten der Personlichkeits-, Produktivitats- und Vertriebsentwicklung. Erste
Erfolge werden nach circa einer Woche sichtbar.

"Vorfahrt Vertrieb!" unterstutzt Verkaufer in den Bereichen:

= Mindset & Motivation

= Selbstmanagement & Disziplin Mehr Infos:

=  Willenskraft und Zielerreichung

= Aktivitatenmanagement & Umsetzung [ xz ]
= Zeitmanagement & Personliche Arbeitsorganisation o ,}.ﬂ £
= Verkauferische Fahigkeiten ARG B e IO
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Kurzprofil vomLOSER

Jens Léser - derLOSER ist Top-Redner, Buchautor und Experte fur Fihrung, Verkauf
und Vertrieb. Er studierte Wirtschaftswissenschaften und Erwachsenenpadagogik
und arbeitet seit Uber 30 Jahren im Vertrieb.

Seit Uber 25 Jahren trainiert er erfolgreich Verkaufer und FUhrungskrafte. Heute
leitet er das Trainerteam seiner SalesAcademy und hat sich als Experte fur FUhrung
und Verkauf bei internationalen Konzernen und mittelstandischen Unternehmen
einen Namen gemacht.

Als Speaker & Sales Expert ist Jens Loser einer der begehrtesten Top-Speaker
Deutschlands und an ca. 150 Tagen im Jahr fur seine Kunden auf der Buhne. Dabei
wirkt er als leidenschaftlicher Initiator einer ganz neuen Denke im Vertrieb.

Mit auBergewdhnlichen Erlebnisibungen und Experimenten begeistert der Top-
Speaker sein Publikum spielerisch fur die Themen seiner Vortrage. Er lasst seine
Zuhorerlachend Uber die eigenen Glaubenssatze nachdenken und setzt dabei
bleibende Impulse und Inspirationen frei.

Jens Loser bietet als Vertriebsexperte praxisnahes Infotainment auf hochstem
Niveau. Seine Maxime: Vertriebserfolg durch Leidenschaft und Professionalitat

Vita

= derLOSER - Speaker & Sales Expert

= mehrfacher Buchautor

=  Aufbau derLOSER-Sales Academy
und derLOSER-Sales Consulting

»  Studium der Erwachsenenpadagogik
an der Humboldt Universitat Berlin

= Arbeit als Verkaufstrainer bei der
Pawlik Sales Consultant AG in
Hamburg

=  Ausbildung zum Gepruften Trainer
und Berater (BDVT)

=  Studium der Betriebswirtschaftslehre
im Abendstudium an der Hochschule
fur Wirtschaft und Recht Berlin

=  Verkaufer und Verkaufsleiter in der
Handelsorganisation der BMW AG
Aufbau des Vertriebs fur die Coca-
Cola Deutschland GmbH in den
neuen Bundeslandern

= kaufmannische Berufsausbildung

= aufgewachsen im
brandenburgischen Ahlsdorf
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Jetzt denLOSER anfragen
und mehr verkaufen!

Guten Tag,

ich bin Laura. Danke fur dein Interesse an einer Keynote vomLOSER als Highlight
deiner Veranstaltung. Fur deine Anfrage bin ich deine erste Ansprechpartnerin.
Schicke mir einfach deine Anfrage an

kontakt@jensloeser.de

Innerhalb von 24 Stunden melden wir uns persénlich bei dir. derLOSER und Team
freuen sich darauf, dich und deine Mitarbeiter zu begeistern. Falls du lieber
personlich mit uns sprechen mochtest, erreichst du uns auch unter

030/ 44 717 233

Bis gleich!
Laura
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